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Waren wirken besser, wenn sie ins rechte Licht geriickt werden. Gdrtner Schmidt in Ebensfeld spart mit der

richtigen Anlage sogar Bau- und Stromkosten.

So beleuchtet man heute!

ans-Ludwig Schmidt be-
H treibt im oberfrankischen

Ebensfeld, zwischen
Bamberg und Staffelstein, einen
gartnerischen Endverkauf mit
Eigenproduktion an Beet-, Bal-
kon- und Topfpflanzen (Cycla-
men, Poinsettien, Hortensien).
20% der eigenen Ware geht in
den Branchenhandel, 80% in
den Privatverkauf. Bis Februar
2002 lag sein 2000-m2-Betrieb,
innerorts und eingezwangt, ver-
steckt an einer NebenstraBBe und
mit nur wenigen Parkmdglich-
keit ausgestattet. ,Wir waren im
Wesentlichen  auf  unsere
Stammkunden angewiesen”, er-
innert sich Schmidt. Der Ge-
mischtbetrieb war nach dem
Krieg aus anfangs einem Gemii-
sebaubetrieb erwachsen, der
sich spater als klassischer Ge-

mischtbetrieb zum Zierpflanzen-
bau-Betrieb mit Floristik weiter-
entwickelt hat. Sohn Christian,
wie sein Vater Veitshochheimer
Gartnermeister, und Tochter
Ute, Floristmeisterin und Gewin-
nerin der renommierten ,Cobur-
ger Rose", arbeiten im typischen
Familienbetrieb inzwischen mit.

Neubau an der
HauptstraBe

2002 erfolgte die Umsiedelung
des Betriebs in einen Neubau an
der den Ort durchziehenden
HauptstraBe: Auf dem betriebs-
eigenen Grundstiick mit ehemals
Stiefmitterchenkulturen, auf
welchem bereits 1000m? Ge-
wéchshduser standen, wurden
1600m2 Verkaufsflache ange-
baut. Die Beratung erfolgte

durch die Regierung von Mittel-
franken, die Glasflache errichte-
te Gabler, Schorndorf. ,Wie das
alles aussehen sollte, hatte ich
schon jahrelang sehr genau vor
Augen", erklart der Seniorchef:
.Ich wollte eine ,Offene Gartne-
rei' verwirklichen. Der Kunde soll
tiberall hingehen kdénnen, auch
in die Produktionsgewdchshdu-
ser." Als selbst produzierendes
Unternehmen lebt die Gartnerei
wesentlich von einem starken
Friihjahrsverkauf, in den die ge-
samte Gewdchshausflache mit
eingebunden ist. Die Wege-
fiihrung schafft die Verbindung
zwischen aufwéndigem Entrée,
groBem Verkaufsraum, den Pro-
duktionsgewachshdusern und
dem AuBengeldnde mit seinen
Stauden und Gehdlzen auf Ti-
schen.

P.0.S. - erfolgreich mit
eigenem Lichtkonzept

Mit seiner eigens entwickelten Strahler- und
Reflektortechnik beleuchtet Rolf Niepelt, Ge-
schaftsfiihrer der P.O.S. Verkaufstechnologie
GmbH, Frankenberg, speziell solche Objekte in
der Handelslandschaft, bei denen Form und
Farbe betont werden miissen: ,Gerade fiir die
griine Branche gilt, dass sowohl die Rohware
wie zum Beispiel Bundware als auch fertige
floristische Arbeiten so wie in keiner anderen
Branche durch Licht deutlich hervorgehoben
werden missen. Aber immer muss die Licht-
technik zweckmaBig, untergeordnet und die
Ware unterstreichend eingesetzt werden."
Rund 1000 Blumenléaden in Deutschland, der
Schweiz und in Osterreich hat Niepelt, eige-
nen Angaben zufolge, inzwischen mit seinem
Lichtkonzept ausgestattet.

.Bei Gartnerei Schmidt haben wir anhand ei-
nes 1:100-Planes die Entwurfszeichnung zur
Anordnung der Haltersysteme gemacht. Da-
nach erfolgte die Lichtflachenaufteilung in
die erforderlichen Teilbereiche wie Kasse oder

Bindetisch und Arbeitsbereiche. AnschlieBend

wurden die Strahler fiir die AuBenwénde kon-
zipiert."

- Im Eingangsbereich betonen GroBflachen-
strahler (150 W) Entree und Warenprasenta-
tionen.

- An den Gewéachshauswénden werden als
Wegebeleuchtung asymmetrische AuBen-
strahler eingesetzt, die das Licht nach unten
und waagerecht nach vorne leiten, sodass die
Gewachshauswand nicht unnotig beleuchtet
ist, sondern vielmehr Wand und Wege gleich-
maBig ausgeleuchtet sind.

- Den riickseitigen Baumschulbereich be-
leuchten unter dem Dach sitzende, insgesamt
zehn 150-W-Strahler.

- Innen im Verkaufsraum wurden neben der
Grundbeleuchtung auch Strahler eingesetzt,
jedoch eher zurlickhaltend.

- Im VK-Gewéchshaus wurde die Decke durch
Gittersysteme abgehangt und mit wasserge-
schiitzten Prismenleuchten versehen.

- Ingesamt kamen ausschlieBlich Metalldampf-
leuchten zum Einsatz. Die haben mit ihrem
sonnenlichtahnlichen Spektrum eine bessere
spektrale Zusammensetzung als das Licht von
Natriumdampflampen mit ihrem iiberwiegen-
den Gelb und Rot und fehlendem Griin. Erst das
volle Lichtspektrum tber der Ware erméglicht

ihre farbechte, plastische Prasentation. K6
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Die Arbeitsbhereiche, hier
der Bindetisch, sind taghell
lichtdurchflutet

Viel Wert aufs Licht gelegt

Auf Grund der hohen Bau- und
Betriebskosten des Vorganger-
modells im alten Laden hatte
Schmidt ein besonderes Augen-
merk auf das Lichtkonzept in sei-
nem schlieBlich auf die Zukunft
ausgerichteten Neubau gelegt:

- LAMPEN SIND |
KEINE LEUCHTEN

HeiBt es nun ,Lampen”
oder ,Leuchten", oder
sind die Begriffe gar
identisch?  Mitnichten!
Was im Sprachgebrauch
gerne miteinander
gleichwertig verwendet
wird, hat unterschiedli-
che Bedeutungen:
JLeuchten" sind die
Geh&use, in welche das
Leuchtmittel  gesteckt
oder geschraubt wird. Das
Leuchtmittel selbst aber
ist die ,Lampe". Und es
gibt auch keine Glihbir-
nen, sondern nur Gliih-
lampen. K6
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Ein einfaches Stecksys-
tem erlaubt das An- und
Abgeklemmen

.Ich will Blumen verkaufen und
kein Licht. Ich muss es ein- und
ausschalten kénnen, so wie ich
es brauche, auch nach dem Um-
raumen. Aber ich will fiir Licht
nicht wirklich Geld ausgeben."
Uber seinen Einkaufsverband
Ekaflor, der Schmidt ,bei der Aus-
stattung im Verkauf sehr gehol-
fen hat", gelangte der Bauherr an
die Firma P.0.S. Verkaufstechno-
logie GmbH, Frankenberg/Eder-
kreis, die ein eigenes Lichtkon-
zept anbietet. Schmidt weiter:
.Wir haben uns verschiedene, von
dieser Firma ausgestattete Be-
triebe angesehen und mit unse-
rem verglichen. In unserem alten
Laden hatten wir fiir 60m2 schon
vor Jahren 40000DM ausgege-
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Stabile Trigerschienen hal-
ten die Strahler - aber auch
floristische Dekorationen

ben; jetzt haben wir fiir 500m?
das Gleiche bezahlt, es war jetzt
also wesentlich giinstiger. AuBer-
dem war der Unterhalt der alten
Lichtanlage deutlich teurer, weil

D1e vvarenbeleuchtung
im Baumschulbereich
ist zugleich Sicherheits-
beleuchtung

Im Eingang beleuchten
zwei Strahler die
Warenprisentation

lediglich eigene Leuchtmittel des
Herstellers verwendet werden
konnten. In der neuen Anlage
sind die Lampen mit einer mittle-
ren Brenndauer von 10000 Stun-
den angegeben. Die Anlage lduft
seit Februar 2002, und das ohne
Defekte."

Preiswerte und variable
Ldsung gefunden

Rolf Niepelt, Chef von P.O.S. Ver-
kaufstechnologie, erstellte fiir
Schmidt entlang der Baupléne
und nach Gespréch vor Ort das
Lichtkonzept, bestehend aus
Grundbeleuchtung und akzentu-
ierenden Strahlern. Der Einbau

WIE VIELE LEUCHTEN BRAUCHT MAN?

Die Grundbeleuchtung wird nach den Angaben von Beleuchtungsflache
in m2 und dem Abstand der Lampen davon (also in etwa die Deckenhdhe)
berechnet. Fiir eine bestimmte bendtigte Lichtmenge oder Leistung/m?
(zum Beispiel 6 W/m2) ergibt sich dann rechnerisch eine bestimmte
bendtigte Gesamt-Wattzahl fiir den Raum. Diese wird durch die Leistung
der Einzellampe dividiert, und man erhdlt die benGtigte Leuchtenzahl.
Fiir die iibliche Deckenhdhe im Blumenladen von in der Regel 2,80m bis
3m verwendet Niepelt bislang Lampen mit einer Leistung von 55W, bei
hoheren Decken 80W. Neue Technik macht es aber kiinftig wahlweise
mdglich, statt der geringeren die hohere Leistung zu wahlen. So kénnen
bei gleicher Lichtleistung/m? Verkaufsfliche Leuchten eingespart werden.
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Festpreis, ohne ,wenn und
Aber". ,Die Strahler kann ich je-
derzeit umsetzen, um Waren
oder Dekorationen hervorzuhe-
ben", sagt Sohn Christian, ,das
geschieht ganz einfach (ber
Steckkontakte. Daran ange-
schlossen sind Metalldampflam-
pen. Die sind sehr Kosten spa-
rend: Unsere Stromkosten fiir
500m2 im Neubau sind nicht
hoéher als ehedem im kleinen La-
den mit seinen 60m2."

Auch seine Schwester Ute
findet die Ausfiihrung praktisch:
Das Tragergeriist der Lichtanlage
ist so stabil, dass es floristische
Dekorationen - pro Leiste mit
zwei Aufhdngungen - von bis zu
80 kg ermdglicht.

Die Schaltkreise der Gesamt-
anlage sind unterteilt: Grundbe-
leuchtung, Kasse, Schnittblumen,
Eingang, AuBenanlage, Ver-
kaufsgewdchshauser werden je-
weils fiir sich angefahren. Zudem
folgt die gesamte Lichtanlage
den Erfordernissen eines stets
der Aktualitdt verpflichteten,
modernen Géartnerauftritts.
Hans-Ludwig-Schmidt: ,Wir de-
korieren immer um. Wir nutzen
die geraumige Flache fiir Events
zu Allerheiligen, zum Advent, im
Friihjahr. Die Schnittblumen ste-
hen im Winter woanders als im
Sommer." Und letztlich nutzt
Schmidt das Licht innen auch
dazu, den Kunden drauBen Sig-
nale zu geben: ,Bei uns brennt
den ganzen Tag das Licht. Der
Laden ist groB und hell. Da er-
kennt der Kunde schon von
auBen, dass hier gedffnet ist."

Engelbert Kotter,
Walldiirn-Rippberg
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